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Alzi la mano chi sa cos’e@ un termotecnico.

Eppure é il nuovo stadio di un protagonista necessario
alle nostre vite: I'unico maschio ammesso

per ore in quel tempio femminile che é il bagno.
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i diventa ecofiscalista perché il futuro

del pianeta va bene, ma quello del portafogli di piu

DI PAOLO MADEDDU

gni uomo sa che ¢’¢ una
parte della casa in cui
la sua presenza ¢ tolle-
rata a fatica, per quanto
onestamente inevitabi-
le. Il legame tra la donna e il bagno &
sacro. Piu che un “servizio”, la stanza
da bagno & un tempio: I’armadietto &
un tabernacolo, la vasca & un altare e
lo specchio & I’oracolo. E gli idraulici
sono i sacerdoti, gli uomini che per-

mettono all’umanitd di scoprire 1’ac-

qua calda. Attivita che sembra facile
fin quando non si guasta il boiler, co-
sa che succede sempre nei momenti
meno indicati (come dice una famosa
battuta di Woody Allen: «Dio non ¢’¢,
ma questo & niente: provate a trovare
un idraulico nel weekend»). Probabile
sia per questo motivo che hanno rap-
presentato per anni una delle fantasie
erotiche femminili piu diffuse: arriva-
vano quando il marito non ¢’era, usava-
no con maestria i loro arnesi (se volete
vedere doppi sensi in questa frase, ve
ne prendete ogni responsabilitd) e ogni
tanto recitavano senza ritegno la parte
dei mascalzoni latini pronunciando, a
fine prestazione, le parole pit spudora-
te del mondo: «Senza fattura, sono 150

euro in meno». Dev’essere per questo
che Albert Einstein un giorno disse:
«Se dovessi rinascere, farei 1’idrauli-
co». Dev’essere per questo che il loro
nume tutelare Super Mario, il baffone
in tuta protagonista del videogioco pit
venduto della storia, & praticamente on-
nipotente: salva principesse, sconfigge
gorilla imbizzarriti, vola a cavallo di
un dinosauro, diventa dottore ¢ sbara-
glia un virus che minaccia 1"umanita.
Dev’essere per questo che Susan e Edie
di Casalinghe disperate scatenano una
selvaggia competizione per Mike Del-
fino, che si presenta nel quartiere come
idraulico (per tacere il fatto che si pre-
senta bene).

E il futuro non promette niente
di buono per il resto dei maschi.
Lidraulico di inizio secolo pare desti-
nato a rafforzare la propria posizione
di vantaggio, approfittando biecamente
del fatto che ultimamente abbiamo un
po’ tutti I’acqua alla gola. A suo favore
giocano persino i problemi del pianeta.
La situazione & nota: 1) il clima non &
pitt quello di un tempo e le mezze sta-
gioni eccetera eccetera; 2) il costo del
petrolio al barile & di... e chi lo sa?
Anche se ci viene detto ogni giorno,

¢ inutile memorizzarlo, tanto domani
sard aumentato; 3) molti dei generosi
tentativi di risparmiare energia in que-
sti tempi tristi, dallo spegnere il televi-
sore invece che lasciarlo in stand-by, al
prendere le lampade a basso consumo,
non incidono nel modo sperato sul-
la bolletta; 4) la maggior parte di noi
non sa un tubo di quanto consuma. Ne
sappiamo cosi poco che pensando a
una casa nuova lesiniamo volentieri
sul budget per la caldaia ¢ magari
spendiamo tanto per i rubinetti per-
ché “si vedono”. Oppure chiediamo i
pannelli fotovoltaici, e ne mettiamo pit
di quanto servano; 5) pare deciso, avre-
mo il nucleare. E sicuramente lo sa-
premo far funzionare senza problemi,
come tutto in questo Paese (ehm). Ma a
quanto risulta, i primi lavori inizieran-
no nel 2013. Nel frattempo, che cosa
si pud fare subito? Chi ci puo spiegare
cosa fare? Il telegiornale, dopo aver an-
nunciato meccanicamente il prezzo del
petrolio al barile, passa rapidamente a
raccontarci di come procede il menage
tra Briatore ed Elisabetta, oppure del de-
litto dell’estate. Ma nonostante 1’amore
inesauribile che possiamo avere per la
bella coppia, nonché per i giornalisti



che vivono di cronaca nera (e pér ico-
struttori di plastici), non sarebbe male
avere qualche dritta su come contenere
gli sprechi. Che invece non arriva.

Ecco, questo ¢ il quadro. E in questo
scenario, si presenta lui, Pidraulico
di nuova generazione. Che sapendo
tirare acqua al proprio mulino, ha ini-
ziato a farsi chiamare termotecnico e
ha trovato un ulteriore stratagemma per
farsi concupire. Si sta specializzando in
risparmio. Usando sia le nuove tecno-
logie sia le agevolazioni della Finanzia-
ria per gli interventi a risparmio ener-
getico. La detrazione Irpef del 36 per
cento e I'Iva agevolata del 10 per cento
per gli interventi di manutenzione e ri-
strutturazione, nonché la madre di tutte
le detrazioni fiscali: quella del 55 per
cento su interventi di recupero dell’ef-
ficienza energetica su edifici esistenti.
Sapevate che ¢’era? E chi ve 1’ha detto?
Lo sanno praticamente solo loro, i sa-
cerdoti con lo sturalavandini. Quel 55
per cento in meno si applica all’installa-
zione di caldaie a condensazione, pan-
nelli solari termici, pompe di calore ad
alta efficienza, impianti geotermici e in-
terventi di isolamento dell’edificio. Con-
tando il risparmio di energia, I’impianto
si paga da sé. Maurizio B., che realizza
impianti nella zona di Modena, sorride
soddisfatto: «Molti di noi hanno comin-
ciato a dare informazioni piu dettagliate,
facciamo preventivi che fanno capire al
cliente non solo quanto spende, ma an-
che quanto evita di spendere. Mi é capi-
tato un sacco di volte di trovare gente
shalordita, che si chiede se ha chia-
mato un idraulico o un fiscalista. Ma
oggi, se vuoi andare incontro al cliente,

devi convincerlo su quello che piu gli sta
a cuoren. In poche parole, il portafogli.
«Ci sono state, in un anno, anche due
persone che mi hanno chiesto di rifargli
il sistema per scelta ecologica. Pero la
maggior parte, francamente, non capi-
sce bene la differenza tra le varie fonti
energetiche e non & molto interessata. Si
muove solo quando vede i numeri. Solo
cosi decidono di sostituire una caldaia
anche se funzionay», continua Maurizio.
Come dire: va bene il futuro del pianeta,
ma il futuro del portafogli smuove di pit.
«Coi condomini ¢ piu difficile. Quando
uno pud decidere autonomamente per la
propria abitazione, ci sono meno questio-
ni». Chiaro: il contortissimo mondo delle
riunioni condominiali e degli ammini-

stratori maneggioni ¢ pit complicato.
«Comungue, non ¢’¢ da lamentarsi. Gli
affari si sono rimessi ad andare», conclu-
de sorridendo Maurizio.

Roberto Vidori, direttore generale di
Domotecnica, il maggiore network di
installazioni termoidrauliche, vede ro-
seo per i suoi affiliati anche in un’altra
prospettiva. «Il termotecnico diven-
tera ’'uomo che mettera in grado il
cittadino di vendere il sovrappiu di
energia prodotto. In pratica non solo
di risparmiare, ma di guadagnarci. Of-
frendo questa soluzione, la risposta del-
la clientela ¢ praticamente assicuratay.
In pratica, 1 mariti non si libereranno
mai dall’ombra dell’idraulico. Chissa,
potrebbero persino adottarlo.



